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Si está cansado de los típicos rega-
los de todas las Navidades, anímese
y cambie los perfumes y las cor-
batas por rentabilidad. Regale dine-
ro, bien invertido, que con el paso
del tiempo se convierta en más
dinero. La oferta es amplia y varia-
da. Desde participaciones en fon-
dos de inversión o tarjetas perso-
nalizadas por menos de 60 euros,
hasta una plaza de garaje o un
apartamento en la playa para los
más generosos, pasando por accio-
nes de compañías tecnológicas. Eli-
ja el regalo que mejor se adapta a
su bolsillo.

Hasta 60 euros
• Libretas infantiles para los

pequeños de la casa. Regale a los
más pequeños de la casa su pri-
mera cuenta corriente o de aho-
rro. Las entidades financieras tie-
nen productos específicos para
este tipo de público en los que no
cobran comisiones y que pueden
recoger los datos más represen-
tativos del pequeño titular, como
el calendario de vacunaciones. En
otros casos cuentan con seguros
de estudios para que, en caso de
que fallezca quien haya abierto la
cuenta, el niño perciba una renta
anual hasta que cumpla 18 años.

• Cuentas ‘puntocom’ para el

padre que no quiera riesgos. Rega-
le a su padre rentabilidad sin ries-
go y con total disponibilidad. Es
lo que ofrecen este tipo de cuentas
que comercializa la banca ‘on-line’,
a pesar de que su remuneración
ha bajado durante el último año.
Aunque estos tipos resultan esca-
samente interesantes a primera
vista, no hay que olvidar que son
los más atractivos del mercado
para rentabilizar ese dinero que
se quiere tener líquido para recu-
perarlo en el momento que se quie-
ra.

• Fondos inmobiliarios para los

más tradicionales. Los amantes de
la inversión inmobiliaria no tie-
nen por qué quedarse sin regalo.
Por menos de 60 euros es posible

iniciarse en este tipo de activos a
través de los fondos. Agrupación
Fondo Inmobiliario, de Bankpy-
me, y BBVA Propiedad, de BBVA
Gestión, son los productos más
asequibles. Con los fondos inmo-
biliarios se puede beneficiar de
las ventajas de la inversión en
inmuebles pero sin necesidad de
preocuparse por su gestión.

Estos productos son un buen
referente de la rentabilidad que
ofrece en la actualidad el merca-
do inmobiliario español.
• Libretas juveniles para los uni-

versitarios de la familia. Inculque
en sus hijos universitarios la sana
virtud del ahorro. Las libretas
juveniles son un primer paso, no
sólo para ahorrar, sino también
para que comiencen a asumir la
responsabilidad de sus finanzas.
La rentabilidad financiera de estos
productos es nula. Sin embargo,
cuentan con otro tipo de ‘renta-
bilidad’: pertenecer a clubes pen-
sados para jóvenes, descuentos en
determinados comercios, poseer
su propia tarjeta de débito (a par-
tir de los 14 años) para sacar dine-

ro en cajeros automáticos o reali-
zar compras. Además, este tipo de
productos no aplican comisiones.

De 60 a 600
• Cursos para los que empiezan

en el ‘day trading’. Para ser un
experto ‘day-trader’ no es nece-
sario saberlo todo de antemano
sobre los mercados. Algunos ‘bro-
kers ‘ ‘on-line’ especializados en
operativa a corto ofrecen cursos
de formación. Por eso, si tiene un
hijo o una hija a los que les ha

empezado a ‘picar el gusanillo’ del
‘trading’, sorpréndales con uno
de ellos.

• Cuenta vivienda para el hijo en

edad de independizarse. Si tiene
hijos en edad de abandonar el
hogar familiar, pero no se animan
a hacerlo, puede regalarles una
cuenta ahorro vivienda. Un ins-
trumento para comenzar a aho-
rrar con la finalidad de la compra
de una vivienda. En todo caso, el
ahorro acumulado en esta cuen-
ta es necesario destinarlo a la com-
pra de la vivienda en un plazo de
cuatro años.

• Tarjetas regalo personalizadas.

Varias entidades han lanzado tar-
jetas regalo prepago. Se trata de
tarjetas  que pueden ser cargadas
con las cantidades que estime
oportuno el cliente. Estas canti-
dades oscilan entre 30 y 1.510
euros. La tarjeta se puede utili-
zar exclusivamente para efectuar
compras en comercios. En la
línea de los fondos de pantalla de
los teléfonos móviles la tarjeta se
puede personalizar, y el autor del
regalo puede escoger la imagen
de fondo de la misma. Entre las
novedades de La Caixa se encuen-
tra la posibilidad de elegir tarje-
tas con forma: las hay que imitan
una tableta de chocolate o la cabe-
za de un perro.

• Acciones tecnológicas. Al her-
mano aventurero le puede gustar
una pequeña cartera de acciones
tecnológicas, volátiles y con ries-
go. Si desea tecnología defensiva
puede apostar por Amadeus e
Indra, las dos compañías de mayor
calidad fundamental de las que
cotizan en el índice Nuevo Mer-
cado español.

Sorprenda a su familia 
con regalos rentables
La oferta, a partir de 60 euros, va desde libretas infantiles, cuentas ‘puntocom’, tarjetas regalo personalizadas o

fondos inmobiliarios, hasta acciones tecnológicas, cuentas vivienda o incluso apartamentos para las vacaciones

Para aquellos que siguen siendo fieles a los

productos más conservadores y no quieren

correr ningún tipo de riesgo, qué mejor obse-

quio que unos títulos del Tesoro. Tenga en

cuenta que la emisión de deuda pública es la

manera en la que el Estado obtiene financia-

ción de los particulares y empresas. El Esta-

do, al igual que cualquier familia o empresa,

necesita financiarse, y su principal fuente de

financiación es la emisión de títulos de renta

fija a través del Tesoro. 

La agencia de calificación crediticia Fitch

acaba de elevar el ‘rating’ sobre la deuda espa-

ñola a la categoría AAA, la más alta posible.

Con esta decisión, ya disfruta de la máxima

nota otorgada por dos de las más importan-

tes agencias internacionales: Fitch y Moody's.

Aunque los títulos del Tesoro no le darán una

rentabilidad extraordinaria, sí que aportarán

una gran seguridad para su cartera de inver-

sión. En las últimas subastas, se han adjudi-

cado letras a 12 meses al 2,38%, bonos a cin-

co años al 3,51 y obligaciones a diez años, al

4,39%.

A la persona que vaya a regalar deuda públi-

ca aconséjele aprovechar las ventajas de inter-

net para comprar, vender, consultar movi-

mientos, traspasar títulos o reinvertir los valo-

res desde el ordenador personal sin necesidad

de acudir a un intermediario. Desde hace tres

años, el Tesoro ofrece este servicio a los inver-

sores minoristas a través de la web www.mine-
co.es/tesoro. Si todavía no ha terminado de

subirse al carro de las nuevas tecnologías tam-

bién puede adquirir deuda pública telefónica-

mente. Para cualquier duda o consulta ,el Teso-

ro pone a su disposición el teléfono 902 155

050.

Deuda pública por Internet

Si tiene hijos en edad

de abandonar el hogar 

familiar, puede

regalarles una cuenta

de ahorro vivienda

Si lo que quiere es beneficiarse de la esperada recu-

peración de los mercados bursátiles no dude en rega-

lar acciones. Para el mayor de la familia, elija acciones

con bajo riesgo. Existen en el mercado español títulos

que se caracterizan por su reducida volatilidad. Esta

característica los hace muy apropiados para aquellos

inversores más conservadores. 

Ferrovial es una de las compañías españolas con

mejores recomendaciones entre los analistas. Sus cuen-

tas reflejan periodo a periodo la buena salud de su

negocio. Red Eléctrica, gracias a la compra hace unos

meses de las redes de Endesa, Fenosa y parte de la de

Iberdrola, ha potenciado su liderazgo en el negocio.

Abertis es de una de las compañías más «tranquilas»

de las que cotizan en la Bolsa española. Es una gran

generadora de caja, con ingresos estables y a salvo de

la inflación. Su volatilidad es escasa y su rentabilidad

por dividendo alta. 

A los más jóvenes de la familia se les puede regalar

una cartera de acciones de empresas de mediana y

pequeña capitalización con potencial de revalorización

en el largo plazo. Aguas de Barcelona es una compa-

ñía ligada a La Caixa. La gran mayoría de sus activi-

dades proporcionan ingresos recurrentes. Ebro Pule-

va es la compañía de alimentación líder de su sector

en España. Se trata de una compañía infravalorada en

Bolsa, lastrada por problemas accionariales que pue-

den tener un desenlace en 2004. Ence es el mayor pro-

ductor europeo de celulosa de eucalipto. Como el mer-

cado de pasta de papel depende del ciclo económico,

los expertos prevén que en 2004 los beneficios de Ence

crezcan a tasas bastante elevadas. 

Acciones de bajo riesgo para el largo plazo

Si a su familia le atraen las operaciones bursátiles, regale una cartera de acciones./CARLOS HOYS


